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FRANCISCO SILVA

PRESIDENTE DEL GRUPO SECURITY

“Si hay una
FinTech que

objetivos,
*-’%‘

mnteresar

W El ejecutivo detalla que en 2022 comenzaran a
desplegar un plan de negocios que digitalizara
una serie de productos financieros.

POR VICENTE VERA V.

Fue en 2019 cuando el Grupo
Security comenzd a trazar su hoja

es hacer el negocio de 1a banca lo
mis eficiente posible, yren-
table para los accionistas. Versus,
estas empresas tecnoldgicas que

derutag g parte de su
operaciones.

La companiia llevo a cabo un pro-
«ceso para adecuarse a la revolucion
digital experimentada en el sectore
implementd cambios internos en la
forma de hacer negocios y también
comenzd a explorar nuevas opor-
tunidades con FinTech que en los
tiltimos meses se maternalnzaron

5€ eX| de mil ¥ no
tienen frontera.

Hay que tratar buscar ideas tec-
noldgicas en donde se encuentren,
No hay que limitarse al dia a dia de
lo que hace un banco. Este mundo
estd fuera de los bancosy no dentro.
Sin perjuicio que los banuostienen

idades tecnoldgicas, dig!
ayudando a mutar el negocio dem

Asi, el Grupo Security selld
zas con Betterfly y Mercado Pago, e
invirtio en la FinTech inglesa Mo~
nument Bank, que ofrece servicios
financieros al segmento ABC1 del
Reino Unido.

El presidente del holding, Fran-
cisco Silva, sostiene que la idea
de realizar acuerdos con FinTech
se debe a que “hay que tratar de
buscar ideas tecnologi dénde

uno analdgico a uno digital.

= ;Como ha sido la experiencia
con las FinTech que han cerrado
acuerdos?

- Estamos tratando de entrar
en sintonia con lo ocurre en los
negocios, en la regulacion, en la
competencia, lo que pasa afuera.
Tenemos una idea basica de lo que
queremnos hacer: llegar a los clientes

se encuentren. No hay que limitarse
aldnaadnadelnque}uoeunbanco

0 yor eficiencia, entregar mas
productos, abaratar los costos y
tener negocios internacionales.

¥ no dentro”.
- iPor qué el Grupo Security se

empresas FinTech?
- Estode larevolucitn digital, que

¥
hace muchos afios, nos demuestra
que existen tareas diferentes. Una

Las op que se nos han
presentado como la alianza con
Betterfly o Mercado Pago, van en
esalinea.

- }Ha pensado en desarrollar un
fondo de venture capital?

- No hemos tenido esa vision,
No quiere decir que no se pueda
hacer en el futuro. Desde el punto

“Miramos
oporfunidades
nuevas con las

FinTech coma
negocios que
N0 NOS Veiamos
haciendo hasta
este momento
¥ que se puede
pensar en realizar
a traves de una
de una plataforma
digital”,
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devistade laoportunidad, veremos
las condiciones que se produzcany
lo que aparezca, si hay masa critica
y buenas ideas que son posibles
apoyary financi
lo podriamos hacer.

= {En bisqueda de oportuni-
dades, les gustaria comprar una
FinTech?

- Claro, pero

financiero con las personas. Mer-

cados, productos y clientes nuevos,

nos parece que es extraordinario.

Todos ganamos y esto es muy
eficioso.

Planes para 2022

= $Qué avances ha tenido el
Grupo Sceu.u!tyen su proceso de
en 20217

No es que [engarms en la cabeza
de hoy queremos una FinTech que
haga tal cosa. 5i hay una FinTech
que nos calce con nuestro objetivo,

= Hemos creado una estructura
definitiva. Contratamos personas
con experiencia y fuimos enten-
d:endu cuatera el salto digital que

nos pod intere-
sar, o ellos podran interesarse en
NoSOtros y ver qué se puede hacer
juntos. Estamos atentos, porque
nos dimos cuenta que a raiz de la
pandemia existen muchas opor-
tunidades.
= :Qué buscan al momento de
cerrar un acuerdo con una FinTech?
- Poder hacer algo en lo que no-

nosp pegar con el banco, la
cumpamadesegumsy el factoring,
entre otros.

Ahora en 2022 estamos inician-
do el despliegue. Tenemos metas
concretas para ir desarrollando
aplicaciones.

= iPor dénde observan el des-

de Efgmumom

3

uwarloaumesieudigin].'l'mbim
miramos oportunidades nuevas
como negocios que no veiamos
haciendo hasta este momento y
que se pueden pensar en realizar
a través de una de una plataforma
digital.

= Este afio podria terminar con
la Ley de Proteccién de Datos,
Ley FinTech, Open Finance, Ley de
Deuda Consolidad, sumandose a
la Ley de Portabilidad Financiera,
icudles son los desafios para el
Sector con este panoramar

- Esbueno para el mercado por-

ue mayor ia

to-
das parnes. Las cosas mas increibles
se hacen digitalmente. Pero estan
en laventa de seguros individuales
e incluso seguros colectivos, en la
haru:apemnas. tarjetas declédlm,
de consumo,

desarrollar todo esto con éxito.

- (Cémo va la operacién de
Monument Bank?

- Nos formalizamos en noviembre
de 2021 con los aportes de capital y
ya tuvo su licencia para operar en
diciembre. Abrieron las pantallas
porque esdigital, ya estin captando
dineroy haciendo préstamos hipo-
tecarios, i.rmrpor.mdn clientes de

unamanera

apenura y cobertura del sist



