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Principales Leyes y Normas que regulan al

Mercado de Seguros de Vida

English Overview Otras entidades Sala de prensa Publicaciones

COMISION
PARA EL MERCADO

C1F

r 4 La CMF  Mercado de Valores UENERIRERYLIGEN Legislacion y normativa  Estadisticas  Atencién ciudadanos  Atencién fiscalizados-SEIL

Busqueda de fiscalizados

L haiies mmm lablas de Capital Basado
=== mortalidad en Riesgo (CBR)

FINANCIERO e

Ley sobre Companias de Seguros D.F.L. 251 de 1931 y sus
modificaciones.

Codigo de Comercio: regula los contratos de seguros.

DL N° 3.500 DE 1980, TITULO VI y VII: Norma las
pensiones de Vejez, Invalidez y Sobrevivencia y los
beneficios garantizados por el Estado.

NCG N° 306: Imparte instrucciones sobre constitucién de
reservas técnicas en seguros distintos de los seguros
previsionales del DL N° 3.500, de 1980.

NCG N° 209: Imparte instrucciones relativas al analisis de
suficiencia de activos en entidades aseguradoras y
reaseguradoras del segundo grupo, que mantengan
obligaciones vigentes de seguros de renta vitalicia.
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24%

Prima directa

24%

Rentas Vitalicias (100%)

Vida Individual (60%), APV
(30%), Rentas Privadas (3%)
Salud (7%)

Riesgo Técnico (Longevidad)

Riesgo Financiero
(Re-Inversion)

Riesgo Técnico (Siniestralidad)

Riesgo Financiero

Fuerza de venta especializada
y/o externa

Fuerza de Venta Propia

421,422y 423

101 a 106, 108 a 150y 425

Colectivos y
Masivos

Prima directa

30%

Vida y Salud (41%), Masivos
(27%), Desgravamen (31%)
y Otros (1%)

Riesgo Técnico (Siniestralidad)

Corredores de Seguros
Generales

202 a 250y 302 a 350, excluyendo
207y 307
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SIS

Prima directa

21%

Invalidez y Sobrevivencia
(100%)

Riesgo Técnico (Siniestralidad,
Reaseguro)

Riesgo Macroeconomico

Licitacion bianual

420

Proteccion Familiar

p
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1%
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\
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Riesgo Técnico (Siniestralidad)

En lugar de trabajo,
principalmente sector publico

107, 207 y 307
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Rentas Vitalicias

La Renta Vitalicia es una de las opciones para pensionarse
en el sistema AFP. La otras son retiro programado y
combinaciones de ambas.

Los trabajadores entregan sus fondos de la AFP a una
compania de seguros y reciben a cambio una pension fija
en UF por el resto de su vida, y pensiones de
sobrevivencia a |los beneficiarios legales que le sobreviven.

El contrato de Renta Vitalicia es irrevocable y cuenta con
garantia estatal en caso de quiebra de la aseguradora.
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Rentas Vitalicias

Venta de RRVV Reserva > Prima
O O O

Constitucion de
reserva (Pasivo)

Valor presente de
las obligaciones

con el pensionado | En el EERR se refleja:

» Elingreso por la venta (prima)
* Comisiones de intermediacion (=1,5% de la

Reserva
Se calcula segun

tasa de interés y prima) .
tablas de  Constitucion de la reserva (=2,5% de la prima)
mortalidad (CMF) Esto implica una pérdida

inicial
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Rentas Vitalicias

Las companias invierten las reservas ajustandose a la normativa
para obtener una rentabilidad de largo plazo que les permita
cumplir con sus obligaciones.

Las inversiones que respaldan las reservas y el patrimonio de
riesgo, debe estar diversificada por instrumento y emisor.

La renta fija que respalda RRVV va a TIR de compra, por la
irrevocabilidad de los pasivos.

La compafia asume los riesgos de longevidad y de
rentabilidad, este Ultimo implicito en la tasa con que se calcula
la pension (2,42% a dic-20).

Dado que las inversiones tienen menor duration que las
pensiones hay también un riesgo de reinversion.
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Rentas Vitalicias — Principales Actores

Prima Directa Industria RRVV a dic-20 Reservas Industria RRVV a dic-20
USS 1.606 millones USS 59.405 millones
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Seguros Individuales

Son  polizas contratadas por una persona, para cubrir
principalmente el riesgo de fallecimiento y ciertos riesgos
adicionales (accidentes, invalidez y salud entre otros).

Planes con ahorro: el asegurado puede rescatar en su vejez o
anticipadamente.

Eligen que su ahorro reciba una rentabilidad fija y garantizada
(1,5% real), o variable asociada a la rentabilidad de ciertos
fondos mutuos.

Estos seqguros pueden sujetarse a las ventajas tributarias del
APV.

La sumas percibidas por los asegurados o beneficiarios no
constituyen rentas.
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Productos de Seqguros Individuales

ey 41y

<l

-

Ponle alas a esas buenas
ideasde tuvida

M % proyecto
fl Seguro

Seguro de Vida + Ahorro

ASEGURA TU PROYECTO SIN DESCUIDAR

LA PROTECCION DE TU FAMILIA

e
dominiummx

AHORRO FLEXIBLE + SEGURO DE VIDA

Con MI PROYECTO SEGURO ti defines el objetivo de ahorro asegurando
la tranquilidad de los que més quieres.

o plazo que mejor se acomode

mas el Valor

« Todo el respaldo financiero de Grupo Security

VIDA' security

dominium@”

AHORRO FLEXIBLE + SEGURO DE VIDA

da que tambidn te 3uda alcanzar tus proyecios, como el pie de la casa enla playa. el vigje de tus

Seguro de Vi
suefios o cuslquier otro proyecto que tenga: e

Entraga complata protecrion a través de los adicianales de invalider, musrte accidental y seguro para gastes
mdices mayores entre otros.

El capital del

ahorm,y Ia rentabilidad estsn libres de impuesto 2 1a renta & impuesto 3 |3 herencia.

Todo el respaldo finandiern de Grupo Security.

Capital asegurado UF 1.500 a UF 20.000
LT TN oIATo"  Mayores de S0 afos capital asegurado minimo
+AHORRO de UF 1.000

Prima mensual desde UF 3.

Mis de 40 altemativas d rentabilidzd asociadas al iesgo o plazo que mejor se acomode 3 tus necesidades.

M 70, ya que puedes hacer online los cambios entre las
dis

Pus icos 0 aumentar tu prima en cualquier momento.
TuValor Péliza, shoro acurmulad mbarg

En caso de fallecimiento del titular, la indemizacién para los asegurados se pagard segin el Plan elegido.
PlanA

El monto a pager seré el mayor valor entre - 1}Valor Pliza + 10% del Capital Aseguradory
2) Capital Asegurado.

PlanB

£l monto a pagar serd ks suma de Capital Asegurado + Valor Polizz
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Los ahorros se contabilizan en el pasivo como reserva
matematica (polizas antiguas) o reserva de valor del fondo
(seguros universales o flexibles).

Seguros Individuales — Efecto en la compaiia

Las companias deben invertir estas reservas. Las que se
denominan reserva de valor del fondo se invierten
separadamente en lo que se llama cuenta Unica de inversion
(CUI).

La reserva o valor poliza opera como una cuenta donde: Al
valor de la pdliza del mes anterior se le suma las primas
pagadas y la rentabilidad; y se le restan gastos de
administracion, el costo de las coberturas y el monto de los
rescates.

Las companias tienen ingresos provenientes: i) de los gastos de
administracion; ii) margenes sobre el costo de las coberturas y
los siniestros; Ill) diferencias entre la rentabilidad obtenida y
pagada; iv) rebate de los fondos mutuos.

Su canal de distribucidn son agentes de ventas constituidos
como fuerzas de ventas propia y especializada de las
companias.
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Seguros Individuales - Principales Actores

Prima Directa Industria Individuales a dic-20

USS 1.553 millones
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*Reserva Individuales = Reserva Matematica + Reserva Valor del
Fondo
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Mapa Industria Seguros de Vida
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Son seguros contratados por empresas o instituciones para un nimero grande de
empleados, deudores o afiliados. Suelen ser beneficios pactados en contratos
colectivos.

Seguros Colectivos

Cubren riesgos de vida y salud (en exceso a Isapre o Fonasa).

Hay colectivos de desgravamen asociados al monto de las deudas de las personas
que pagan el saldo de la deuda al fallecimiento del deudor. Son contratados por
entidades financieras. Para créditos hipotecarios, deben licitarse.

Hay también colectivos llamados seguros masivos que se encuentran asociados a
las carteras de clientes de companias del retail, con coberturas de vida, salud y
accidentes de bajo costo, ofrecidos por medio del call center.

Los contratos tienen una duracion anual y la prima se va reajustando ano a ano
en funcién de la siniestralidad.

Su canal de distribucion son corredores de seguros independiente, que también
ofrecen seguros generales a las empresas, aunque hay algunos corredores
especializados.



Industria Seguros Vida - Colectivos

Prima Directa Colectivos Vida

US$ 120 millones

XBCi Seguros

VIDA security

CHILENA
CONSOLDADA

A MetLife

=BICEVIDA

Prima Directa Colectivos Desgravamen

US$ 12 millones

Vida Security tiene un 0,1% de mkt share

Colmena

Seguros

PENTAVIDA

\w

CF Segurosde Vida
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US$ 667 millones

A MetLife
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Prima Directa Colectivos Salud

COVIDAC A

Acnlife ZICONsoRclo

w =BICE VDA

VIDA security

Prima Directa Masivos

US$ 513 millones

Vida Security tiene un 0,02% de mkt share

Seguros

e

EuroAmerica

Zcnlife ZICoNsorcio

Colmena

A MetLife

Seguros

Fuente: AACH
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Seguro de Invalidez y Sobrevivencia (SIS)

Otorga proteccion al asegurado y a su grupo familiar en caso de invalidez o fallecimiento
del afiliado durante la vida laboral activa (hasta los 60 mujeres y 65 hombres.

La proteccion consiste en enterar en el fondo de pensiones del afiliado, la diferencia
respecto de su ahorro acumulado necesaria para financiar pensiones de referencia
equivalentes al 70% de su ingreso promedio imponible de los ultimos 10 ainos.

Es de cargo de los empleadores y recaudado por las AFP, las que pagan las primas a las
companias.

Es obligatorio para todos los cotizantes del sistema de pensiones, y es contratado
directamente por el conjunto de las AFP para sus afiliados, mediante licitaciones publicas
bienales en fracciones de riesgos (9 para hombres y 5 para mujeres).

En las pensiones de sobrevivencia el o la conyugue reciben un 50% de la pensién de
referencia (con derecho a crecer al 60% cuando el ultimo hijo deje de percibir pension) y los
hijos un 15% cada uno hasta los 18 afos o 24 si estudian.

Las compafias constituyen reservas por los siniestros pendientes de pago (seis meses
por demora en determinacién de invalideces).
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Proteccion Familiar

Prima Directa Proteccion Familiar

US$ 82 millones

VIDA security

CHILENA
CONSOLDADA
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Los seguros de proteccidon familiar son seguros que cubren el grupo
familiar del asegurado en caso de muerte o invalidez, dependiendo de
los terminos de la poliza.

Seguros vendidos en el lugar de trabajo, principalmente en el sector
publico.

Mercado con bajo crecimiento.

En la informacién publicada trimestralmente en la CMF (cuadro 601)
incluye los ramos 101 a 112, 425, y excluye el ramo 107.
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Seguros de Vida - Principales Regulaciones

Constitucion de Reservas Técnicas: Contingencias estimables de las
companias por sus obligaciones con los clientes a consecuencia de
seguros contratados

Patrimonio: Las companias deben tener un patrimonio de riesgo
superior a max{UF 90.000; mg de solvencia de cada ramo; 20 D/P}

Inversiones: Las compafias deben mantener inversiones que respalden
las reservas y el patrimonio de riesgos invertidas de acuerdo a una

norma que las diversifica por instrumento y por emisor. La renta fija que
respalda RRVV va a TIR de compra por la irrevocabilidad de los pasivos.

Endeudamiento financiero: Una vez el patrimonio de riesgo.

Suficiencia de Activos: Las companias deben revisar su suficiencia de
activos para pagar los pasivos. Valor presente del flujo de activos que
respaldan reservas de rentas y 80% del patrimonio menos el flujo de
pensiones descontado a un vector de tasa: curva soberana mas spread.
Si'es negativo deben aporta patrimonio.



Protecta Security

©
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Market Share RRVV por Region dic-20

Zona Norte
21,3%

Zona Centro
31, 7%

Lima
24,6%
Zona Sur

14,3%
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Se adquirié el 61% en septiembre de 2015, y marco el ingreso
de Grupo Security al mercado financiero peruano.

Compania de seguros de Vida peruana con foco en rentas
vitalicias.

23,6% market share en prima de RRVV a dic-20 (5,3% en el
momento de la adquisicion).

Presencia en las principales 20 ciudades del Peru.
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Valorizacion de una

compania de seguros



Valorizacién de una compaiiia de seguros

Valor del negocio en vigor (run-off)
Fecha de valoracion

*

Proyectar los beneficios futuros de cada una de las pdlizas existentes

con supuestos razonables :%
c :
* Palancas de valor: S I I I
Rentabilidad de inversi S i i = -
e Permanenciaen | 5li . entabilidad de Inversiones = i
ermanencia en las poliza 5 9 31 4 5 5 7 3 9 10|
. icienci *  Mix de productos y volumen S
Eficiencia de procesos P y «@ Valor actual de beneficios futuros
*  Costos de intermediaciéon
Duracion del negocio
Embedded Value Embedded Value

Estimacién actuarial del valor econdmico de un negocio de seguros,

estimando el valor actual de los beneficios distribuibles de la -
cartera en vigor
“ No considera la capacidad de generar negocios futuros -

Patrimonio Valor del Valor de Valor
neto negocio negocios econdmico
ajustado en vigor futuros (appraisal value)
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Valorizacion de una compainia de seguros:

RRVV y seguros individuales

ROAI Vida Security y tasa de venta RRVV

7,0%
6,0%
5,0%
4,0%
3,0%

1,0%
0,0%

2015 2016 2017 2018 2019

e==ROAI Vida ===Tasa de venta

Permanencia 12 meses* individuales CUI

92,m\

4,1%

2,0% V 2%
,0%

2020

88,0% 89,0% 88,8% 89,1%

2015 2016 2017 2018 2019

*Representa las pdlizas vendidas en un afio que permanecen 12 meses después

89,1%

2020

GRUPO | security

Reservas RRVV Vida Security

M MM$
0,
6,70% 6.20% s 000
510% 4,90% 4,80%
1.606 1.647 1.699 1.625 1.667 1.654
2015 2016 2017 2018 2019 2020
mmm Reserva RRVW M MM$ = 0 de mercado
Reservas CUI Vida Security
M MM$
CAC 15-20: 11,1%
YoY: 8,4%
588
542
475 493
406
) I I
2015 2016 2017 2018 2019 2020

26



